
Funciones:
Dentro de Tienda:
- Generación de informes de seguimiento
- Atención de casos PQRS
- Validación de piezas con los aliados 
- Fabricación de cartas para desvincular comercios y solicitar información sobre campañas anteriores para su 
análisis.
Fuera de tienda:
- Apoyo a la negociadora en la interpretación y proyección de datos históricos para definir los límites y potencial 
de la activación.
- Validación de comercios, con el fin de verificar si está registrado como proveedor el comercio.
- Desarrollar, proporcionar o facilitar insumos a las dos partes para llevar a cabo la activación mediante la 
comunicación entre estas (Legales, contrato, piezas, Bines, firmas, etc)
- Realización de informes de resultados sobre las alianzas y evaluación de estos
-Construir informes y KPI. Entre otras…

Enviar HV a: 
seleccion@tuya.com.co 
 

Fecha límite recepción HV:
27/05/2024

Perfil: 
❖ Mercadeo

Empresa: Compañía de Financiamiento Tuya S.A
Remuneración: 1 SMMLV + aux. por conectividad
Cargo: Practicante estrategia de negocios
Lugar: Medellín -  Modalidad Híbrida

Requisitos: No haber firmado contrato de aprendizaje
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